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Resumo

A cultura da maga constitui uma importante atividade econémica no estado de Santa Catarina.
A producéo se desenvolve na regido do planalto e absorve tanto os agricultores familiares como as
empresas com alto grau de verticalizagdo. Os pequenos pomares sdo explorados pelos agricultores
familiares principalmente no planalto sul onde se localiza o municipio de Urubici, exemplo escolhido
neste caso. O trabalho teve por objetivo a compreensdo da organizaggo socio - espacial da produgéo
familiar de magé, associando as estratégias de reprodugéo e as relagdes com o mercado. Os resultados
mostram que os produtores desenvolvem mudltiplas atividades complementares para a satisfagdo das
necessidades da familia. O segmento é extremamente dependente dos fatores tecnol égicos, financei-
ros e comerciais. A fragilidade econémica e a dificuldade de competicdo sdo visiveis, ndo s6 no ambito
local, mas também nacional, o que evidencia a necessidade de criagéo de aternativas a autonomia do
produtor. Neste sentido, torna-se fundamental a implementacéo de politicas publicas que contem-
plem as diferenciacdes locais e regionais.
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Résumé

L’agriculture familiale et la nouvelle modalité d’intégration au marché:
le cas de la culture de la pomme

La culture de la pomme constitue une importante activité économique dans I’ Etat de Santa
Catarina. La production se développe dans la région du plateau et absorbe autant des agriculteurs
familiaux que des entreprises fortement intégrées. Les petits vergers sont exploités par des agriculteurs
familiaux principalement dans le plateau sud ou se situe la municipalité d’ Urubici, exemple choisi dans
ce cas. Le travail a pour but la compréhension de I’ organisation socio-spatiale de la production
familiale de pomme, en associant les stratégies de reproduction familiale aux rapports établis avec le
marché. Les résultats ont démontré que les planteurs développent des multiples activités
complémentaires pour la satisfaction des besoins de la famille. Le segment est cependant trés dépendant
des facteurs technologiques, financiers et commerciaux. La fragilité économique et la difficulté de
compétition dans le marché sont visibles, non seulement dans le domaine local, mais aussi national,
ce qui met enevidence la nécessité d' création d' alternatives pour I’ autonomie du producteur. Dans ce
sens, il devient fondamental I'implantation d' politiques publiques qui contemplent les différenciations
locales et régionales.

Mots-clefs: agriculture familiale, pomme, politiques publiques
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INTRODUCAO

Nas Ultimas décadas, uma série de acontecimentos incidiram sobre o espago
rural brasileiro. O fato historico marcante, de maior impacto socio- econdmico ambiental
epolitico, foi amodernizag&o tecnol égicadaagricultura, implementadano pdsguerrae
intensificada na década de 70.

Este model o, assentado nos principios da Revol ucdo Verde - insumos quimicos
emecanicos-, viabilizado pelas politicas publicas, com destague parao SistemaNacio-
nal de Crédito Rural, provocou significativas mudangas estruturais naagricultura. 1sto
resultou na suaintegracdo a dinamicado capital e no aprofundamento das relagdes de
troca com outros setores e agentes econdmicos que operam no mercado. Ao longo
deste processo, emergiram muitos efeitos perversos, dentre 0s quais aconcentracdo da
terra, darenda e aexclusdo de significativa parcelada populacdo rural.

Contudo, em muitas areas onde a producdo familiar foi preservada, o agricultor
passou a desenvolver atividades especializadas (alimentos e matérias primas), adotou
pacotes tecnol 6gicos e subordinou-se de formas diversas aos setores capitalistas. A
mercantilizacdo da producéo decorrente da articulagcdo com os sistemas de
comercializacdo e financiamento, provocou profundas transformagdes nalbgicainter-
na de reproducdo familiar. Essas mudancgas internas e externas, impostas pelo modelo
agricola modernizante, se processaram em ritmos diferenciados conforme aregido, o
tipo de produto e o tipo de produtor. De qualquer forma, as resultantes indicam que a
categoria passou a enfrentar uma série de dificul dades para competir no mercado.

Se isto ja ndo fosse suficiente, no inicio da década de 90, novos fatos afetam
negativamente no espago rural e de modo particular, aagriculturafamiliar. Neste senti-
do, destaca-se um elenco de fatores. o afastamento do Estado, enquanto agente
viabilizador das politicas publicas paraaagricultura, provocado pelo neoliberalismo, a
reorgani zac&o daeconomiamundial —globalizacdo/regionalismo, com destaque parao
MERCOSUL. As marcas deste cenario estdo expressas em concorréncia e
competitividade.

A conjugacdo desses fatores torna 0 ambiente econdmico desfavoravel paraa
agricultura familiar. Os juros altos e elevada carga tributéria, a inexisténcia de uma
politicaagricolade reconversao?, a bai xacompetitividade de seus produtos no mercado
resultam, muitas vezes, na ausénciade lucro.

E caracteristica marcante no espago agrério de Santa Catarina o predominio de
pequenas propriedades fundiérias, exploradas com mao de obra familiar. Apesar das
condig¢des econdmicas desfavoraveis, aproducdo agricolaédiversificadaeatendéncia

2 Segundo MARIANO (1995, p.87) ““a reconversao seria uma reestruturacdo de uma economia em busca de maior
competividade num determinado setor, ou num ramo de atividade ou ainda numa unidade de produg&o™.
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aespecializacdo torna-se cadavez mais nitida, tanto nos espagos regionai s quanto nos
espacos locais. Entre as varias especializacfes, destaca-se afruticulturade climatem-
perado e a maga em particular, que encontrou no planalto catarinense as condicfes
ambientais e de trabalho propicias para se desenvolver.

Segundo Hentschke (1994 p. 21) “Santa Catarina conta com cerca de 1.300
unidades produtoras de macd, estando a producédo baseada em pequenos e médios
produtores e grandes empresas com alto grau de verticalizagdo™. Isto resulta em
diferenciacéo no tamanho de areas plantadas, nas formas de organizar a producéo e o
espaco.

Os pequenos pomares, se desenvolvem principalmente no planalto sul onde se
localizao municipio de Urubici, que possui tradicéo agricola. Nestaarea, asexploracdes
familiares 30 predominantes e constituem o sustentacul o daeconomialocal. A seme-
Ihanca do que ocorreu em outras regides agricolas do pais, a expansdo do mercado
urbano industrial nacional serefletiu no espaco agrario urubicience, provocando trans-
formagdes relevantes na organizacdo da producdo familiar. Neste contexto, desenvol-
veram-se varias atividades agricolas - fumo, olericultura, leite e macga -, destinadas ao
abastecimento do mercado.

Muito emboraas caracteristicas daagriculturafamiliar ndo possam ser generali-
zadas, el egeu-se como exemplo de andlise 0 municipio de Urubici, tendo como alvo os
produtores de maga, por expressarem especificidades, de um lado, quanto a légica
interna de reproducéo e, de outro, no que se refere a integracdo com a economia de
mercado.

A partir dessas consideracOes, o presente trabalho teve por objetivo analisar a
organizagao socio - espacial daproducéo familiar de macg, associando as estratégiasde
reproducdo e as relacbes com o mercado.

ORIENTACOES TEORICO - METODOLOGICAS

A agriculturafamiliar enquanto locus de produgdo tem umaimportanciamuito
grande no abastecimento alimentar do mercado nacional. Ao se analisar o producdo
familiar contemporéanea, constata-se umadiversidade de caracteristicas.

A busca de entendimento tedrico leva-nos a perseguir novas interpretacdes
gue definam quem é o agricultor familiar objeto do presente estudo.

Os principios tedricos elaborados por Chayanov (1974) para analisar o
campesinato russo no inicio do século, fornecem elementos importantes para compre-
ender o funcionamento econdmico e organizaciona da producdo familiar. Na ética
chayanoviana, aunidade de producéo familiar assemel ha-se aumaempresaque possui
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dinémica prépriade funcionamento, distintadas empresas capitalistas. Elando objetiva
lucro, apenas a satisfacdo das necessidades familiares as quai s podem ser tanto alimen-
tares ou de vestuario, como também, outras impostas socia mente pelo mercado.

Segundo o autor, o produtor avalia subjetivamente os recursos disponiveis na
unidade produtiva e as necessi dades objetivas do grupo familiar, programando a quan-
tidade detrabalho ou o grau de exploracéo dafamilia parasatisfazer o consumo e manter
equilibrada arelacdo trabalho/consumo.

Mas como relembraWanderley (1998, p. 44) o agricultor familiar contemporéaneo,
apresenta caracteristicas diferentes, estaintegrado, sob formas diversas ao mercado e,
por isso, sofre os efeitos do processo de reproducéo do capital e da “abertura’ do
mundo rural a0 modo de vidamoderno.

O desenvolvimento do modo de producdo capitalista redefiniu as unidades
familiares, resultando em umadiversidade de | 6gicas produtivas mercantis e de repro-
duc&o, complementares na satisfacdo das necessidades do grupo familiar. Neste senti-
do, segundo Wanderley para entender a problematica da producdo familiar moderna
deve-seconsiderar suacomplexidade. Deum lado, pelasuaexisténcia, legitimaaperma
nénciade uma esfera especifica, interna, quanto aformade organizar aprodugéo, cujo
funcionamento pauta-se na propria estrutura familiar da unidade de producéo. De ou-
tro, os fatores que regem o funcionamento interno da unidade de producdo familiar,
assumem novos conteddos.

Sobre estaquestdo, valelembrar que emboraaproducdo permanecafamiliar, as
transformac8es tecnol dgi cas associadas as mudancas de comportamento nas socieda-
des modernas se refletem nacomposi¢ao internadas familias as quai's, atualmente, séo
mais reduzidas; no que diz respeito ao trabalho no estabel ecimento, ndo ha necessida-
de de envolver todos os membros na producgéo. Além disso, o consumo também sofre
redefinicdo ou seja, 0 agricultor participa da sociedade moderna e, por isso, aspira
acessar atodos os bens materiais e culturais disponiveis.

A agriculturafamiliar moderna, esta integrada sob diversas formas, aos meca-
nismos do mercado. Nos termos de Lamarche (1993, p.19) estaintegragéo se processa
no sentido absoluto, ou sgja, tanto no plano técnico - econdmico como no plano sicio
- cultural.

Neste contexto de andlise, 0 autor mostra as légicas de funcionamento das
unidades de producéo usando como referénciadois modelos: origina (histéria) eidea
(futuro). Todavia, entre estes dois extremaos, encontra-se umadiversidade de situagtes
intermediérias, ou sgja, cada produtor pode passar por diferentes estégios, ascendendo
natural mente no contexto evol utivo de cada organi zagdo sdcio-econdmicae politicaem
particular.

Maisrecentemente, Lamarche (1998) apresenta diferentes model os tedricos de
funcionamento dos estabel ecimentos, definidos apartir dasldgicasfamiliaresedo grau
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de dependénciado mercado. Estacontribuicédo é maisflexivel e auxiliano entendimento
de quem € o agricultor familiar brasileiro, hoje téo ligado ao mercado, via agentes de
comerciaizacéo.

Paradelimitar teoricamente o produtor familiar objeto de estudo, buscou-se em
Wanderley (1988) as|égicas produtivas diferenciadas, que orientam areproducao fami-
liar no periodo contemporaneo. A producao familiar, independente daarea e da propri-
edade daterra, normal mente combinadoistipos de atividades. de mercado e de subsis-
téncia. Alémdisso, afamiliapossui o controle dos meios de producdo (terra, instrumen-
tos de trabalho e méo-de-obra), sendo ela a principal responsavel pelo trabalho na
unidade de producdo. Lamarche (1993, p.15) colabora parao entendimento da questéo,
esclarecendo que a [...] exploracéo familiar, tal como a concebemos, corresponde a
uma unidade de producédo agricola onde propriedade e trabalho estdo intimamente
ligados a familia.”

Associando os model os apresentados por Lamarche (1998) com as caracteristi-
cas dos produtores pesquisados, constatou-se que eles se aproximam do modelo em-
presa familiar eisto tem como justificativaalgunsfatores que merecem ser explicitados.
A exploracdo daterraé efetuadapel o proprietario e predominaamao de obrafamiliar; o
grupo mantém vincul os fortes com o patriménio fundiério, os sistemas de producdo sao
intensivos e apresentam grande dependénciatécnica, financeirae comercial.

A pesguisafoi organizadaem duas etapas, umade gabinete e outrade campo. A
primeira, consistiu no levantamento bibliografico pertinente ateméticae aareade pes-
quisa. complementada com informagdes obtidas em fontes secundérias como 0 IBGE
(Censo Agropecuério de 1995/96) e no arquivo da Empresa de Pesquisa Agropecuéria
de Santa Catarina- EPAGRI (escritorio deUrubici).

Na segunda fase foram coletadas informaces, através de entrevistas (realiza-
dasem abril del1998). Paraidentificar as propriedades, utilizou-se de cadastro fornecido
pelaEPAGRI, que continhao nome do produtor, aareado pomar e alocalidade. Optou-
se pel os pomares com até 3 ha, por serem numeri camente predominantes e aselecao foi
processada através de sorteio. As entrevistas foram realizadas em 15 unidades produ-
toras de macg, o que corresponde a 10% do nimero total de pomaresdo municipio. As
questdes semi estruturadas versaram sobre: estrutura fundiéria, condicdo do produtor,
uso daterra, sistemas de cultivo, relagdes de trabalho, tecnologia, assisténciatécnica,
financiamentos e comercializacdo da producéo.

A pesquisa procurou revelar aldgica de organizacao da produgdo familiar de
magca e, paraisto, aamostra contemplou espacia mente diferentes comunidadesrurais,
distribuidas ao longo do vale do Rio Canoas em Urubici.
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O CULTIVO DA MACA E A “CONQUISTA” DO ESPACO AGRA-
R1IO NO PLANALTO CATARINENSE

Em Santa Catarinao cultivo de macieirasfoi iniciado pel os col onizadores euro-
peus e seus descendentes, que formaram pequenos pomares caseiros, chamados po-
pularmente de “chacaras’. Os cultivares existentes naquela época, eram plantados
extensivamente, com técnicas tradicionais para suprir a demanda familiar, os poucos
excedentes eram comercializados. Segundo Hentschke (1994, p.9) até adécadade 70, o
abastecimento do mercado interno era efetuado através de importaces de macas ar-
gentinas, responsaveis por 90% do consumo nacional.

Oselevados gastos com asimportacfes e a possibilidade de criar umaalternati-
va econbmica para os agricultores com propriedades localizadas em éreas de altas
altitudes e climatemperado, levaram o Ministério daAgriculturae o Governo de Santa
Catarina, em 1968, ainstituir umapoliticapublicaatravésdaelaboracdo do - PROFIT -
Programa de Fruticultura de Clima Temperado. A Associacdo de Crédito e Assisténcia
Rural de Santa Catarina — ACARESC, atualmente EPAGRI - Empresa de Pesguisa
Agropecuéria-, assumiu aexecucdo do programa, que resultou naformagéo de poma-
resde magéem escalacomercial.

O Estado disponihbilizou linhas especiais de financiamentos bancérios parain-
vestimentos na producdo e custeio de safra, viabilizando aimplementacdo do referido
programa. Além do crédito, somaram-se outros beneficios como incentivos fiscais e
sucessivas pesquisas sobre diversos cultivares fruticulas, dos quais a maga recebeu
um tratamento especial .

Essas caracteristicas naturais do planalto catarinense e de modo particular o
clima, favorecem afruticultura de clima temperado. Os pomares foram formados em
areas com altitude de 800 a 1400m, em duas regi Ges distintas. Umanamicrorregi&o dos
Campos de Lages, que possui as maiores altitudes onde se destacam como principais
produtores, os muni cipios de Sdo Joaquim, Bom Jardim da Serrae Urubici. A outra, com
menores dtitudes, no valedo Rio do Peixe, localizado namicrorregido de Joagaba, onde
se sobressai Fraiburgo como principal produtor de macga do Estado e do Pais.

Na década de 80, com o efeito propagador da modernizagdo na agricultura, a
mal e cultura* conquistou” novos produtores, tornando-se amagad uma alternativa eco-
ndmica para os agricultores familiares e empresarios urbanos no planalto catarinense
Sobre esta quest&o, alguns produtores, entrevistados na pesquisa de campo em 1998,
relembram: “‘o governo estimulava, dava financiamento™; “tinha mercado pra vendé
a producdo”; “‘o preco da macga era muito bom, valia a pena planta™.

De acordo com Hentschke (1994) no interval o de 1982/ 92, ocorreu progressiva
expansdo espacia damaleicultura, adreaampliou em 68%.em relagéo ao periodo ante-
rior. Esta fase, também foi marcada pela intensa renovacao dos pomares, 0s cultivos



A AgriculturaFamiliar eaNovaModalidade de Integracéo
Vol. 26(3), 2001 ao Mercado: O Caso da CulturadaMaga 119

pioneiros foram erradicados e substituidos por cultivares de qualidade superior, so-
bressaindo-se as cultivares Fuji e Gala, demaior valor comercial. Assim, modificou-se 0
perfil produtivo da maga no territdrio catarinense. A soma dos indicadores espaciais,
econdmicos, ambientais e genéticos, contribuiram para que no inicio da década de 90,
Santa Catarina setornasse 0 maior produtor de magano pais, participando com aproxi-
madamente 60% da producdo nacional.

AS TRANSFORMAGCOES NO ESPACO AGRARIO EM URUBICI

0 municipio de Urubici localiza-se no planalto Sul catarinense (Figural) eintegra
aMicrorregido dos Campos de Lages. O relevo da area € acidentado e os testemunhos
da declividade estdo presentes na paisagem sob a forma de serras, morros e vales
encaixados com vertentes abruptas.

Existem poucos registros sobre a col onizagdo do vale do Rio Canoas. A histéria
revela, que no inicio do Século XX, a noticia de terras fértels, propicias as préticas
agropecuarias chegou a col onos descendentes de imigrantes alemaes eitalianos, insta-
lados nas encostas das serras costeiras catarinense. A partir da década de vinte, fami-
lias oriundas de Gréo Pard, Brago do Norte, Orleans e Urussanga, instalaram-se em
diferentes pontos do territorio urubiciense, onde surgiram varios povoados.

Oscolonizadores, devido acoberturade matafechada (florestaombrdfilamista),
com destaque para a araucdria, cultivavam sucessivamente, durante muitos anos, a
mesma area de terra. A policultura (milho, feijao, trigo, etc.) e a criagdo de animais,
garantiram asubsisténciafamiliar nos primeiros tempos da col onizagéo.

A indUstriaagricola, praticamente ndo teve expressdo em Urubici, foram implan-
tados apenas al guns engenhos artesanais de serrar madeira, torrefacao de café e atafonas
(tipo moinhos, movimentados a mao ou &gua para transformar o milho em farinha).
Como relembraRodrigues (199?, p.10) as atafonas |ogo se transformaram em espacos
comerciais. O agricultor levava o milho para ser processado e pagava 0 Servi¢co com
parte do produto. A partir dai, o tafoneiro passou a fazer troca de farinha por géneros
como por exemplo feijéo etrigo, produzidos por outros colonos.

Com o aumento gradativo da populagdo, os excedentes agricolas ampliaram,
surgindo casas de comércio local, onde o colono trocava charque e queijo, por bensde
consumo, como sal, querosene, tecidos e utilidades domésticas.

Nos primeiros tempos ndo havia estradas. Apenas picadas de precarias condi-
¢desligavam Urubici com os maiores centros urbanos. Em fungéo disso, grande parte
dos colonos permaneceu atrelada aos poucos comerciantes locais, alguns dos quais
proprietérios de caminhdes, que assumiram ndo sé o controle comercial local, mas
também o do transporte das mercadorias produzidas na zonarural .
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Figura 1
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A partir dadécadade quarenta, aampliacdo do mercado urbano no paisrefletiu-
senaeconomiado planalto sul catarinense. A riquezaflorestal (araucaria) setornou um
fator atrativo ainstalac@o de numerosas serrarias. Elasdinamizaram temporariamente a
economia regional, mas este tipo de indlstria é transitério: com o desmatamento e
consequiente esgotamento damatériaprima, elasmigram paraoutraséreas. Como relembra
Rodrigues (199?, p.27) a importancia dessas industrias para o local era que forneciam
emprego para grande parte da populagdo, e vieram muitas pessoas de fora (sobretu-
do gatchos) para o lugar. Mas (...), com o fechamento das mesmas esses empregados
foram obrigados a emigrar para cidades maiores em busca de empregos.

Mas a expansdo do mercado urbano também incidiu no espaco agrério, como
demonstrou Israel (1991) no momento em que os mai ores centros consumidores do pais
passaram aimpor suas demandas, no planalto sul de Santa Catarina e em Urubici de
modo particular, as atividades agropecudrias experimentaram transformacdes rel evan-
tes naestrutura e naorganizacdo daproducdo. O tomate, foi o primeiro cultivo comer-
cial introduzido na area, no inicio da década de cinguienta, seguido do fumo, difundido
pelaSouzaCruz.

Ainda segundo o autor, no fina da década seguinte, significativa parcela do
espaco ja estava ocupado por outros cultivos como: batatainglesa, beterraba, cenoura,
piment&o, vagem, couve flor. Nos anos 70, a olericultura teve seu auge de expansio e
Urubici passou a ser conhecido como a “capital das hortalicas”.

A criagdo de gado, também esta presente na pai sagem agrériado municipio. A
bovinoculturaparacorte, atividade tradicional, se desenvolve principal mente nos cam-
pos do altiplano, em grandes fazendas.

O gado leiteiro é criado em propriedadesfamiliaresno vale do rio Canoas, com as
finalidades de subsisténciae comércio. O leite também se configurou como umaativida
de comercial, ja nos anos 80, sendo vendido a agroindustrias que atuam na area.

No final dadécadaanterior, teveinicio o cultivo damaga, cujas especificidades
seréo analisadas posteriormente.

Em Urubici, a diversificagdo de atividades agropecuérias para suprimento do
mercado, foi viabilizada por um conjunto defatores. Neste sentido, merecem destaque:
atradicdo agricola do municipio, a estrutura fundiaria marcada pelo predominio de
pequenas propriedades exploradas com méo de obrafamiliar, afertilidade natural dos
solosno fundo do vale e o climaque, apesar daslimitactes, possibilitasuprir o mercado
deolericulturaemagasno verdo (ISRAEL, 1991).

A essas caracteristicas locais, somou-se a ampliagdo do mercado consumidor
nacional, 0 “bom preco” das mercadorias e os mecanismos criados pelo Estado, desta-
cando-se principalmente o sistemaNacional de Crédito Rural (SNCR), que seconstituiu
como“ carro chefe” paradifundir e sustentar temporariamente amodernizagcgo tecnol 6gica
naagriculturanacional.
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N&o obstante a distancia que separaa érea produtora do mercado consumidor e
a precariedade das estradas (posteriormente melhoradas), as atividades agricolas co-
merciais, incorporaram tecnol ogias modernas e os produtores familiares ampliaram os
vinculos com o mercado, oraparacomprar insumos e outros bens de consumo, orapara
vender a producéo.

A olericultura, em particular, atraiagrande nimero de compradores queiam em
busca das mercadorias produzidas nazonarural paraabastecer o mercado consumidor
nacional. Entre eles, encontravam-se representantes de box das CEASAS de Porto
Alegre, Sdo Paulo, Sao José (SC) e atravessadores, oriundos da regido da Grande
Floriandpolis. A movimentacdo de pessoas e o fluxo de veicul os aparentemente dinami-
zavam a economia local. Desse modo, com a movimentacdo comercia dos produtos
agricolas, 0 comércio e 0s servicos urbanostambém se desenvolveram (ISRAEL , 1991).

A agricultura familiar desempenha papel fundamental no desenvolvimento e
dinamizag&o da economia, no &mbito local, regional e nacional. Além disso elaéuma
importante fonte no fornecimento de alimentos e matérias primas para suprimento do
mercado. Mesmo assim, nos anos 80, 0s mecani smos criados pel o Estado paradifundir
amodernizagéo tecnol 6gica naagricultura, como por exemplo, crédito rural subsidiado,
garantia de pregos, pesquisa e extensdo rural, dentre outros, ndo foram sustentados
provocando umacrise no setor agricola. Seisto janao fosse suficiente paracriar dificul-
dades aos municipios que tém sua base econdmi ca fundamentada na agricultura fami-
liar, surgiram outros agravantes: a aberturado mercado, a globalizacdo econdbmicae o
Plano Redl.

Asmarcas deste processo foram registradas em Urubici, os produtoresrurais se
descapitalizaram, a movimentac&o comercial das mercadorias oriundas da zona rural
reduziu, osservicose o comércio local perderam dinamismo.

A ORGANIZACAO DA PRODUCAO E A LOGICA DE REPRODU-
CAO FAMILIAR

Em Urubici, predominam pequenas unidades fundiarias expl oradas com mao de
obrafamiliar distribuidasem diferentes pontos do municipio e ocupam principa mente o
vale, onde 0 solo apresentamaior teor de matériaorganica. Segundo dadosdo I nstituto
Brasileiro de Geografia e Estatistica (1996), 0 espago agrério urubiciense possui uma
areade 76.579, aqual é partilhadaentre 1119 estabel ecimentos agropecuarios. Destes,
83,29% possuem menos de 100 hectares, ocupando 24,81% da area total. Em
contrapartida, 16,71% dos estabel ecimentos com area superior al00 ha, detém 71,19%
daédreatotal (Figura?2).
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Figura 2 - Distribuicdo do nimero de area dos estabelecimentos
rurais por categorias dimensionais (%) — Urubici: 1995/96
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Estas caracteristicas denotam elevada concentragdo fundidria. Entretanto, no
planalto sul catarinense adimensdo fisicados estabel ecimentos deve ser relativizada, 0
relevo acidentado reduz significativamente as areas favoraveis as préticas agricolas;
caracteristica comum aos grandes e pequenos estabel ecimentos.

Deacordo com dadosda EPAGRI de 1997, em Urubici amacaocupaumaareade
462 ha, distribuidaem 111 pomares explorados por produtoresfamiliares. A atividade se
desenvolve em duas &reas distintas: umano vale do Rio Canoas, onde concentra-se a
maior parte (86,1%) dos pomares, a outra em area de campo, abriga menor proporcao
(13,9%).

As unidades amostradas, estdo distribuidas em vérias comunidades rurais no
valedo Rio Canoas cujaéreavariade 2 a 100 hectares, com terras agricultaveisrestritas,
nasuamaioria as varzess.

A terra é explorada diretamente pelo proprietério e o tamanho diferenciado dos
estabel ecimentos ndo se reflete nadrea plantada dos pomares, que ocupam em média 1
a 3 hectares. Além disso, &rea de exploracdo, na maioria dos casos é pegquena e 0s
produtores desenvolvem umadiversidade de praticas agricolas comerciais e de subsis-
téncia

Nas propriedades com areainferior a20 hectares, amagé e aolericulturaconsti-
tuem a principal fonte de renda familiar. Embora a area de producdo sgja restrita, o
espaco é partilhado com outras atividades para consumo familiar, como a criagdo de
pequenos animais, gado bovino que lhes fornece carne, leite e derivados, cultivam
também emilho feljao, parasubsisténcia. Assobras séo comercializadas complementando
as necessidades do grupo familiar. Sobre esta quest&o, um produtor assim se manifesta:
[...] essas coisa sempre nos safa quando estamo com dificuldade financeira.
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Mas aguelas situadas no extrato superior a 20 ha, apresentam caracteristicas
diferentes. Nesta classe, 50% dos entrevistados tém gado de corte e/ou leite como
principal fonte de rendaeamagaeaolericulturaocupam o segundo lugar no orgamento
familiar. A criag8o de pequenos animais e os cultivos para consumo ndo constituem
préticas comuns nestes estabel ecimentos

Nestas unidades, a criacdo de gado |eiteiro se desenvolve associada ao cultivo
de forragens (azevém, aveia, trevo) e milho, usados na fabricacdo de silagem para
alimentag&o dos animais no inverno. O leite é tirado com ordenha mecénica porém, as
instalacBes ainda sdo tecnicamente precarias e o produto € vendido in natura para a
agroindustrialocal.

Os cultivos para suprimento do mercado, s80 intensivos, ocupam pegquenas
areas e sao exigentes em insumos quimicos, principal mente fertilizantes e defensivose
isto requer elevadas somas de capital Ao inquirir os produtores sobre o uso, algumas
respostas el ucidam como el es se relacionam com estes produtos:. se nédo colocar vene-
no nao da nada; néis dependemo do adubo e dos veneno; o cara que produz maca, ta
de baixo do veneno o ano inteiro, s6 cruza na frente do paiol [...] na beira da estrada
vocé sente o cheiro do veneno, mais tem que usa... . Estas afirmaces denotam a
inexisténcia de preocupacdo com 0s riscos negativos do uso de agrotoxicos para a
salide humana e para o meio ambiente.

As intempéries como granizo, geada e excesso de precipitagdo configuram-se
como fatores negativos ao desenvol vimento daolericulturae dafruticultura. Por serem
cultivos sensiveis, qual quer adversidade climética sereflete naqualidade, naprodutivi-
dade e muitas vezes até resulta em perda da producgo.

Muito emboraaquedade granizo nas macieiras possa ser controladapelo siste-
ma de foguetes antigranizo e por gerador de solo que lancaiodeto de prata nas nuvens,
esta tecnologia implica em elevados custos econdmicos, 0s quais S0 invidveis aos
produtores familiares que exploram pequenos pomares.

Segundo informagdes obtidas naérea, 97/98 foi um ano muito chuvoso eexigiu
33 aplicacbes de defensivos nos pomares o que, além de comprometer a renda dos
produtores, afetou 0 meio ambiente, com riscos a salide da populagéo produtora e
consumidora, em funcdo da toxicidade dos produtos quimicos utilizados.

A assisténciatécnicaé, namaior parte dasvezes, efetuada por agronomos cujos
pagamentos estdo “embutidos’ no pacote do financiamento. No universo amostrado,
1/3 dos produtores ndo tiveram acesso ao crédito e, por isso, receberam orientagdo dos
técnicos da EPAGRI, em casos de riscos ao plantio.

Osagricultoresfamiliares e de modo especial osprodutores de maca, ressentem-
se com a falta de uma politica agricola constante. Os financiamentos sdo escassos e
possibilitam apenas cobrir parte dos custos de producéo.
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A falta de seguro agricola é outro agravante que afeta o cultivo
da maleicultura. Segundo um agrénomo, também produtor, o
Programa de Garantia da Atividade Agricola - PROAGRO co-
bria as perdas da producdo de maca provocadas pelas adversi-
dades climaticas, mas em 1998, com o anuncio do El Ninho, o
governo federal cortou, saiu fora do processo e deixou 0s produ-
tores a ver navios. Ai, vieram com a desculpa que foi falhas da
EPAGRI, que ndo incluiu amaga no Zoneamento Climatico. Hoje,
s6 tem PROAGRO os produtos incluidos naquele Zoneamento.
Santa Catarina, dentro do Zoneamento nédo é apropriada para
produzir maga. Foi um ato proposital.

A producéo de mercado e amagaem particular, ocupaamao de obrafamiliar em
todas as fases do ciclo produtivo. Na producéo, ndo ha divisao de tarefas entre os
membros dafamilia, exceto paraaplicacéo de defensivos, realizada, normalmente pelo
proprietério ou pelos filhos homens mais velhos. Além dos tratos culturais comuns, a
maca requer poda eraleio®, cujas atividades exigem muita m&o-de-obra. O periodo de
safra da maga e dos olericolas coincide com o verdo, época em que se intensifica o
trabalho. A colheita, aclassificacdo e o acondicionamento dos produtos em caixas para
comercializacdo, sao realizados manual mente e a superposi¢do de atividades no calen-
dario agricola, atesta o sobre trabalho ao qual que sdo submetidos os membros da
familia

As limitagBes para absorver todas as tarefas, levam os produtores a recorrer a
contratacdo de trabalhadores eventuais, amenizando a penosidade do grupo familiar
em momentos de intensa atividade.

Contudo, nas unidades que possuem area de até 20 ha, o reduzido espaco de
producdo sereflete naocupacdo daméao-de-obrafamiliar e, conseqlientemente também
narendaagricola. Por isso, € comum, principal mente no inverno o assalariamento tem-
porério de alguns membros nas propriedades agricol as maiores.

Além disso, amaior parte (60%) dos mal eicultores, cujas propriedades situam-se
no estrato superior a 20 ha, possuem fontes de renda externa, originarias de atividades
nao agricolas como comeércio, construgdo civil, aposentadoria, profissdesliberais, con-
sideradas fundamentai s para assegurar areproducdo da agriculturafamiliar.

3 Raleio consiste na retirada do excesso de frutos , deixando os remanescentes bem distribuidos na planta. Esta
prética objetivaminimizar aaternanciade producdo e melhorar a qualidade dos frutos.
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O PRODUTOR FAMILIAR E OS AGENTES DE COMERCIALI-
ZACAO: ATRAVESSADORES E EMPRESAS

Como amaga éumafrutaperecivel, apdsacolheita, parte daprodugéo é encami-
nhada diretamente ao mercado consumidor e parte é estocadaem camarasfrigorificaso
gue possibilitaregularizar aofertados frutos no mercado durante o ano, proporcionan-
do um prego melhor ao produtor no periodo da entressafra.

Segundo informagdes obtidas no escritério da EPAGRI, na safra de 97/98, a
producdo de macano municipio de Urubici, foi de aproximadamente 10.000t. A infra-
estrutura para estocagem é constituida de 16 camaras frias distribuidas em diferentes
pontos ha area produtora. As unidades de frigo-conservacéo sdo do tipo convencional
com instalagdes precérias, que servem para guardar o produto por um tempo restrito
(quatro meses). Elas .pertencem a produtores individuais e sociedades particulares. A
capacidade de armazenagem é diferenciada, varia de 50 a 700 t., mas o conjunto das
instalacBes, possibilita guardar apenas 3.010 t. de frutos.

Apesar dainsuficiénciae daprecariedade, amaior parte das cAmarasfrigorificas
instaladas em Urubici apresentam caracteristicas de pequeno porte, com capacidade
paraarmazenar 50 a240t. Mesmo assim, muitas nem chegam aentrar em funcionamento
pois, 0 pequeno volume de producéo (40 a 50 toneladas) dos pomares familiarestorna
inviavel o uso, em face dos elevados custos de manutencéo provocados pelo consumo
deenergiaelétrica.

A maior parte (75%) dos produtores, vende a maga para intermedi&rios ou
atravessadores, agentes tradicionais nadrea. Eles chegam até aporteira das proprieda-
des e compram ndo sd maca mastambém avariedade de ol ericol as. As mercadorias séo
comercializadas nas maiores cidades litordneas de Santa Catarina.

A comprade macaem Urubici absorve, em menor escala, outrosintermediarios
do proprio lugar ou representantes das CEASAS de Floriandpolis, So Paulo e de
cidades do Nordeste e Norte do pais.

A classificag8o dos frutos se processa has propriedades e os precos variam de
acordo com aqualidade do produto, avaliado visual mente pelo comprador. O pagamen-
to é efetuado com cheques pré - datados para 30 ou 40 dias. Estamodalidade de paga-
mento vem criando dificul dades para os produtores em func¢&o dainadimpléncia (che-
ques sem fundo) de muitos compradores originarios do proprio estado.

Osmaleicultorestém consciénciadosriscos de vender aproducéo parainterme-
diarios e isto pode ser detectado em algumas expressdes: “quem sé produz maca ta
frito”; “a minha preocupagdo é fica nas maos desses cara, daqui a pouco da um
problema e vocé ta perdido...”; “tem que vende rapido pra néo perde (...) estraga
tudo...”.
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Além dosintermediérios, algumas empresas de grande porte (AGROPEL , Agri-
cola Fraiburgo), especializadas na producdo e no comércio de frutas, sediadas em
Fraiburgo, também compram magdem Urubici.

Estes agentes, compram maga de duas formas:. direta ou por consignacéo. Na
modalidade consignada, também chamadade “parceria’, aempresaarmazenaosfrutos
até o momento dacomercializagdo. De acordo com os mal eicultores, asempresas pres-
tam um leque de servigos para o produtor: concessao de empreéstimos financeiros ante-
cipados para custeio da producéo; transporte na forma de frete; aluguel de méaguinas
para classificacdo dos frutos; aluguel de bins (caixas) e de cAmaras frigorificas para
armazenar aproducdo. O preco de cada servico é diferenciado e 0s custos sdo descon-
tados ap6s a venda da macd, na entressafra, quando se faz o acerto de contas. Na
contabilidade, os servicos usados sdo cobrados e eles se revertem em custos para 0s
produtores. Esta modalidade de comercializacdo € umaformade integracéo que apre-
senta as mesmas caracteristicas dos sistemas praticados com fumo, aves e suinos.

A modalidade consignadaé predominante em Urubici, mas até asafrade 96/97,
parti cipavam apenas os mal ei cultores com maior volume de producdo (acimade 100t.),
as empresas ndo demonstravam interesse por pequenas quantidades. Na safra seguin-
te elas abriram espaco para todos os pomicultores.

O modelo de integracdo produtor/empresa, na maga vem sendo difundido em
outras areas produtoras do planalto catarinense. Este fato, marca a “conquista’ do
capital comercial em maisumaespecializagdo agricola.

E oportuno salientar que com a abertura do mercado, as empresas catarinenses
especializadas no comércio de frutas, passaram a atuar em novos espagos produtores
de mac, para abastecer o mercado interno e externo. Diante da concorréncia com a
producdo de outros paises do Cone Sul (Argentina e Chile) a qualidade do produto
tornou-se uma“peca chave’. Ao comentar sobre esta questdo, um agrbnomo assim se
expressou: as empresas foram atraidas para Urubici, porque a nossa magd, principal-
mente a Gala, é tida como a melhor magé do mundo, em termos de qualidade, ndo so
melhor que a de Fraiburgo, mas a do préprio pais de origem, Nova Zelandia.

Asempresas de comercializagdo usam tecnol ogia de ponta parafazer a selecéo
das macas (cor, peso e didmetro). Além disso, elas possuem ampla e modernainfra-
estrutura de armazenagem como, por exemplo, cAmaras de atmosfera controlada, o que
possibilita armazenar os frutos da safra até janeiro do ano seguinte. A maca é
comercializadacom marcas das proprias empresas eisto resultaem perdadeidentidade
do local de producéo.

No universo amostrado, apenas 25% dos produtores de macg, inseriu-se no
sistemade parceriacom as empresas | sto tem como justificativa, o baixo nivel de capi-
talizagéo, sobretudo daquel es que tém a agricultura como Unicafonte de renda. Estes,
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optam pela venda direta a atravessadores, porque necessitam de retorno financeiro
rapido, ndo sb para custear gastos com producédo como também para assegurar a pro-
priareproducéo.

Outro motivo que ficou claramente evidenciado diz respeito ao alto custo dos
servicos cobrados pelas empresas. Os produtores temem “nao haver sobras’, preferin-
do aguardar os resultados dos que se inseriram no sistema.

Ao indagar os produtores sobre os efeitos do MERCOSUL na producéo de
maca as reclamactes foram generalizadas: ndo temos condi¢do de competir, o preco da
maca baixou muito...”; “aqui ocorre chuva, geada e granizo fora de época, gastamos
muito com insumos (...), 0 nimero de pomares aumentou (...), na safra a oferta de maca
brasileira é grande, vem mais da Argentina e o preco cai. Os compradores s6 querem
fruto de boa qualidade (...). Estamos quase quebrados, a concorréncia t4 nos matan-

do.

Vale lembrar, que embora o Brasil tenha reduzido as importagdes tornando-se
também exportador de magas, com aglobalizacao daeconomia, instala-se um processo
de competitividade. Asforcas do mercado ditam novas aregras—qualidade, produtivi-
dade, precos baixos -, 0 que exige mudancgas na estrutura da cadeia produtiva, estando
al incluido o produtor familiar de maga.

CONSIDERACOES FINAIS

O estudo procurou avaliar a organizagao socio espacial da agriculturafamiliar,
associando alégica de reproducdo e as relagdes com o mercado.

Constata-se que as estratégias de reproducdo sdo multiplas, isto evidencia sua
capacidade interna de adaptaco as determinagdes do mercado. A diversificac8o de
atividades comerciais e de subsi sténciando sdo excludentes, aprimeirapode ser consi-
derada como estratégiaparaevitar riscostanto dos azares naturais como do mercado. A
segundatem significado de economia pois reduz os gastos com compras, por isso elas
s80 complementares. Muito emborao leite ndo seja considerado umaatividade derisco
natural, também sofre os efeitos do mercado. Nostermos de Lamarche (1993), aprodu-
¢do familiar, ndo é um elemento da diversidade, elaprépria contém todaadiversidade.

O model o tedrico de Lamarche (1998) se confirmanaéreade pesquisa. Emboraos
produtores familiares tenham alcancado uma certa independéncia alimentar (poucas
compras), no processo de producéo, eles sdo extremamente dependentes de fatores
tecnol égicos, financeiros e comerciais.

Astransformacfes em curso hacadeiaprodutivaalimentar, estdo exigindo maior
eficiénciana producdo. A magd em particular, € uma atividade que atual mente, requer
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muita especializacdo, emprego de tecnologias como cultivo adensado, correto manejo
cultural antes e p6s colheita, produtividade e qualidade. Os maleicultores familiares
enfrentam limites para se inserir neste padréo. A peguena escala de produgéo, 0s cus-
tos elevados, a pouca disponibilidade de crédito e afalta de capacidade paragerenciar
aunidade produtiva, sdo caracteres que dificultam a competitividade da categoria.

Mesmo assim, considerando que as empresas privadas especializadas na co-
mercializacdo defrutas, sinalizam interesse pela producéo dos pequenos pomares, mai-
or nimero de produtores familiarestenderaaenfrentar os desafios daintegracéo, aqual
jase desenvolve no vale do Rio do Peixe. Nesta perspectiva, com arelacdo de parceria
produtor / empresa, a unidade de producdo familiar tera que acatar novas regras de
producdo modernas que serdo impostas pelo capital. Todavia, € bom lembrar, que o
controle empresarial na producéo familiar, a eficiéncia tecnoldgica e a qualidade dos
produtos, definirdo os limites de sua sobrevivéncia, em um mercado que tende a ser
cadavez maiscompetitivo.

Diante deste cenario, comum naagriculturanacional, cabe enfatizar, que apro-
ducdo familiar est4 viva e desempenha importante papel no desenvolvimento pais.
Contudo, a categoriavem enfrentando muitas dificul dades para se reproduzir e parase
manter no mercado. Estas dificuldades, somente poderéo ser superadas com o0 apoio
institucional, nas diferentes esferas, respeitando as especificidades locais.

No planolocal, poderéo ser implementadas politicas plblicas de produgéo sus-
tentaveis, em termos sociais, ambientais e econdmicos; reordenacéo tedrico -
metodol dgica das bases da orientagdo técnica da agricultura familiar, realizacao de
cursos paraformagdo e capacitacdo profissional dos agricultores e estimulo ainiciati-
vasindustriais caseiras para agregar valor a produgéo de maga.

A comercializagdo da producgdo, também, deve contemplar algumas acfes. A
infra- estruturade armazenagem requer modernizagdo e ampliacdo. A basefisicadeuma
ex cooperativalocal, que abrigaumacamaradefrigo conservacéo de mac§, cujainfra-
estruturapertence ao Estado, é usada apenas pel os maiores (cercade 30).produtores. O
cooperativismo podera ser estruturado e abrir espago para 0s pequenos.

M ecanismos como estes poder&o viabilizar areproducéo social e econémicada
producéo familiar, evitando aexclusdo e, consequentemente, 0 aumento dos problemas
sociais, tdo em evidénciano pais.
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